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kontinuierliche Bemühungen

EXTRA MILE
The

THEMA: NACHHALTIGKEIT



2

VETNORDIC  

Spritzen
Spritzen gehören zu den am häufigsten verwendeten 
Produkten, und Vetnordic bietet verschiedene Größen an, die 
den Bedarf von sehr kleinen Insulinspritzen bis zu großen 60 
ml Spritzen decken. 

Die Spritzen werden auch in unserer Eigenmarke 
für die gängigsten Größen angeboten. 

Einfaches Arbeiten 

Minimales Totraumvolumen

Schlichtes Design

Hochwertige Qualität

Artikel 
nummer Größe Platzierung 

der Spitze Packungsgröße Preis

21134 Insulinspritze 0,5 ml U100 mit Kanüle 
0,33 x 12 mm, 29 G x 1/2“

Zentrisch 100 Stck. 10,00€

21135 Insulinspritze 1 ml U100 mit Kanüle 
0,33 x 12 mm, 29 G x 1/2 

Zentrisch 100 Stck. 10,00€

21124  1 ml, 3-Komponenten Zentrisch 100 Stck. 5,50€

21125 2/3 ml, 3-Komponenten Zentrisch 100 Stck. 5,50€

21126 5/6 ml, 3-Komponenten Zentrisch 100 Stck. 6,00€

21128 10/12 ml, 3-Komponenten Exzentrisch 100 Stck 8,00€

21127 10/12 ml, 3-Komponenten Zentrisch 100 Stck. 8,00€

21129 20/24 ml, 3-Komponenten Exzentrisch 50 Stck. 6,50€

21130 30/34 ml, 3-Komponenten Exzentrisch 50 Stck. 10,00€

21131 50/60 ml, 3-Komponenten Exzentrisch 50 Stck. 15,00€

SCANNEN SIE 
DEN CODE & 
BESTELLEN 
SIE HIER

100 Stck.

5,50€
Ab nur 

IMMER KOSTENLOSER 
VERSAND
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Lars Dahl soll das 
Geschäftsfeld 
von Vetnordic in 
Deutschland stärken

Vetnordic ist dabei, sein Geschäft 
auf dem deutschen Markt aufzu-
bauen. Der erfahrene Branchen-
experte Lars Dahl wurde mit der 
Leitung des Jobs beauftragt.  

Nachhaltigkeit erfor-
dert kontinuierliche 
Bemühungens
Für AniCura hat Nachhaltigkeit 
sowohl im Kern der Klinik als 
auch in Bezug auf die äußere 
Umwelt einen hohen Stellenwert. 
Das Ziel ist es, seiner Verantwor-
tung gegenüber Menschen und 
Tier gerecht zu werden. 

Vetnordic will Online-
Bestellungen einfacher 
machen
Der neue Lieferant auf dem Vete-
rinärmarkt ist gerade dabei, sich 
in Deutschland und Österreich 
zu etablieren. Unter dem Mot-
to „Walking the Extra Mile“ will 
Vetnordic die digitale Bestellung 
schneller und einfacher machen.   

Die Tierärztebranche 
muss nachhaltig 
arbeiten

Thema
Nachhaltigkeit

I N H A LT
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Lars Dahl soll das 
Geschäftsfeld 
von Vetnordic in 
Deutschland stärken

V ertriebsleiter Lars 
Dahl hat die Verant-
wortung für den Ver-
trieb von Vetnordic in 
Deutschland, Öster-

reich und Finnland übernommen, 
wo er in den letzten zehn Jahren 
gelebt hat. Er wurde in Deutsch-
land geboren und spricht fließend 
Deutsch. 

Lars Dahl war 14 Jahre lang für 
den dänischen Lieferanten 
Kruuse tätig, zunächst als Ju-

nior-Verkäufer für die deutsch-
sprachigen Länder. Danach war 
er in der Exportabteilung tätig, 
wo er sich auf die Lieferung von 
Waren an Händler in den 
deutschsprachigen Ländern, 
den Benelux-Staaten und Finn-
land konzentrierte. In den letz-
ten beiden Jahren bei Kruuse 
war er in der nordischen Abtei-
lung tätig und lieferte Waren di-
rekt an die Tierärzte. 

„Die Zeit bei Kruuse hat mir 
gute Voraussetzungen gege-
ben, um unser Ziel zu erreichen, 
der bevorzugte Lieferant für 

Tierärzte auf dem deutschen 
Markt zu sein,“ sagt Lars Dahl.  

In Deutschland gibt es etwa 12 
000 Tierärzte, von denen die 
Hälfte allein in ihrer eigenen Pra-
xis arbeitet. Diese Struktur hat 
dazu beigetragen, dass in 
Deutschland seit jeher ein starker 
Wettbewerb zwischen den Anbie-
tern in der Veterinärindustrie 
herrscht. Doch nachdem Covetrus 
beschlossen hat, seine Vertriebs-
gesellschaft in Deutschland und 

Österreich im April 2023 zu schlie-
ßen, ist eine Marktlücke entstan-
den. Diese Situation hat Vetnordic 
veranlasst, seine Pläne zum Ein-
tritt in den deutschen Markt zu 
beschleunigen. Aus diesem Grund 
eröffnete Vetnordic bereits Mitte 
Juni 2023 sein Geschäft in 
Deutschland, Österreich und 
Finnland. 

„Wir haben große Erwartungen 
an den deutschen Markt, der ei-
ner der größten in Europa ist. Wir 
verfolgen einen anderen und mo-
derneren Ansatz, bei dem wir rein 
digital sind. Vetnordic bietet eine 

einzigartige Kombination aus mo-
dernstem Standard im Online-
Einkauf und äußerst vorteilhaften 
Konditionen für kleine und große 
Kunden an. „Wir wollen zeigen, 
dass wir halten, was wir verspre-
chen“, sagt Lars Dahl. 

Hoher Bekanntheitsgrad  
In der kommenden Zeit wird Lars 
Dahl daran arbeiten, den Be-
kanntheitsgrad von Vetnordic bei 
den deutschen Kunden zu erhö-
hen. Diese Zeitschrift wird dazu 
beitragen und er wird auch auf 
Messen präsent sein, unter ande-
rem auf dem BPT-Kongress im 
Oktober in München, wo Vetnor-
dic einen Stand haben wird. Lars 
Dahl besuchte im Juli und August 
auf einer Rundreise von Berlin 
nach München auch 150 Kliniken. 

„Im nächsten Jahr wollen wir in 
Deutschland eine etablierte 
Marke und ein anerkannter Anbie-
ter sein. Unser Ziel ist es, in einem 
Jahr über 1 000 Kunden zu ha-
ben“, sagt Lars Dahl und betont, 
dass dieses Ziel auf einem guten 
Weg ist, unter anderem durch 
den Dialog mit einer Reihe  
von Klinikverbänden in  
Deutschland.    

„Im nächsten Jahr müssen wir auf al-
len Märkten, auf denen wir tätig sind, 
eine etablierte Marke und ein aner-
kannter Anbieter sein,“ sagt Lars Dahl. 

Vetnordic bietet eine einzigartige 
Kombination aus modernstem Standard im 
Online-Einkauf und äußerst vorteilhaften 
Konditionen für kleine und große Kunden an. 

Lars Dahl, Vertriebsleiter bei Vetnordic für Deutschland,  
Österreich und Finnland. 

Vetnordic ist dabei, sein Geschäft auf dem deutschen 
Markt aufzubauen. Der erfahrene Branchenexperte 
Lars Dahl wurde mit der Leitung des Jobs beauftragt. 
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Artikel 
nummer Größe Farbe  Packungsgröße Preis

21137 0,5x 16 mm, 25Gx 5/8”  100 Stck. 2,00€

21139 0,6x 10mm, 23GX 3/8”  100 Stck. 2,00€

21141 0,6x  25 mm, 23GX 1”  100 Stck. 2,00€

21146 0,8x 16 mm, 21Gx5/8”  100 Stck. 2,00€

21147 0,8x 25 mm, 21G x 1”  100 Stck. 2,00€

21148 0,8x 40 mm, 21G x 1,5”  100 Stck. 2,00€

21150 0,9x 25 mm, 20G x 1”  100 Stck. 2,00€

21151 0,9x 40 mm, 20G x 1,5”  100 Stck. 2,00€

21153 1,1 x 25 mm 19 G x 1”  100 Stck. 2,70€

21156 1,2 x 40 mm, 18 G x 1,5”  100 Stck. 2,70€

21157 1,6 x 25 mm, 16 G x 1”  100 Stck. 3,35€

21158 1,6x 40mm, 16G x 1,5”  100 Stck. 3,35€

VETNORDIC

Kanülen
Die Kanülen haben ein optimales Nadeldesign für ein sanftes 
und leichtes Eindringen, das die Unannehmlichkeiten während 
der Injektion minimiert. 

Der Aufsatz/Hals der Nadel ist farbcodiert, und die Farbe 
entspricht dem internationalen Standard für die spezifische 
Größe der Nadel. 

Darüber hinaus verfügt der Aufsatz/Hals über einen  
Luer-Anschluss und kann sowohl mit Luer Slip- als  
auch mit  Luer Lock-Spritzen verwendet werden.

Farbcodiert nach  
internationalen Standards

Luer-Anschluss

Schlichtes Design

100 Stck.

2,00€
Ab nur 

IMMER KOSTENLOSER 
VERSAND

SCANNEN SIE 
DEN CODE & 
BESTELLEN 
SIE HIER
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Seit der Gründung von Vetnordic im Jahr 2022 
ist die Entwicklung rasant. Das Unternehmen 
ist inzwischen in Dänemark, Schweden und 
Norwegen gut etabliert. Und in den letzten 
sechs Monaten haben sich auch Deutsch-

land, Österreich und Finnland angeschlossen. 
In der neu errichteten Hauptgeschäftsstelle in Mid-

delfart, Dänemark, ist die Expansion unter der Leitung 
von CEO Jesper Smith in vollem Gange. Die hauseigene 
Produktion von Verbrauchsmaterialien hat begonnen, 
die neue Website ist online, und es wurden eine Reihe 

von erfahrenen Fachleuten gefunden, die die neuen 
Geschäftsbereiche vorantreiben sollen. Lars Dahl, der 
über 14 Jahre Erfahrung im Bereich Vertrieb und Kun-
denbeziehungen beim dänischen Lieferanten Kruuse 
gesammelt hat, wurde zum Vertriebsleiter für Deutsch-
land, Österreich und Finnland von Vetnordic ernannt.        

Die To-Do-Liste des Managements ist lang, und der 
Grundstein für einen neuen und anderen Spieler in der 
Veterinärbranche ist gelegt, der in den nächsten ein bis 
zwei Jahren einen zweistelligen Millionenumsatz erzie-
len will. Das Ziel ist klar:

„Wir werden uns durch Innovation auszeichnen und 
mit unserer langjährigen Branchenerfahrung neue Ar-
beitsweisen einführen, die gesamte Lieferkette optimie-
ren und neue digitale Technologien einführen,“ sagt Je-
sper Smith und führt weiter aus:

„Mit Tierärzten und Tierarzthelfern als Partner werden 
wir neue Wege der Zusammenarbeit mit Kunden und 
Lieferanten entwickeln. Kundennähe, Top-Service und 
wettbewerbsfähige Konditionen sind die Eckpfeiler un-
serer weiteren Arbeit.“

Das Motto „Walking the Extra Mile“ sollte die gesamte 
Organisation durchdringen und für die Kunden spürbar 
sein.

„Wir wollen, dass unsere Mitarbeiter, wenn ein Kun-
denauftrag beispielsweise zwei Minuten vor Feierabend 
eintrifft, fünf Minuten länger bleiben und den Auftrag 
sofort bearbeiten“, sagt Jesper Smith.  

Schneller und einfacher Webshop 
Der Webshop von Vetnordic ist das Herzstück des 
Unternehmens. Das Mantra lautet, dass es für die 
Kunden schnell und einfach zu bedienen sein sollte, 
damit sie an einem geschäftigen Tag schnell weiter-
arbeiten können. Vertriebsleiter Lars Dahl hat bereits 

Der neue Lieferant auf dem Veterinärmarkt ist gerade dabei, sich in 
Deutschland und Österreich zu etablieren. Unter dem Motto „Walking 
the Extra Mile“ will Vetnordic die digitale Bestellung schneller und 
einfacher machen.   

Vetnordic will 
Online-Bestellungen 
einfacher machen 

Mehrheitsaktionär Mads Kruuse (links) und CEO  
Jesper Smith wollen mit Vetnordic im kommenden 
Jahr wachsen und die Produktpalette ausbauen.  



Obwohl Vetnordic  
als Unternehmen neu 

gegründet wurde,  
repräsentieren die  

Mitarbeiter langjährige  
Erfahrung und Einb-
licke in die Veterinär-

branche.

Wir glauben, dass wir auf dem besten 
Weg sind, einen modernen Webshop 
für die Veterinärbranche zu schaffen. 

Lars Dahl Vertriebsleiter für Deutschland,  
Österreich und Finnland bei Vetnordic. 
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viele Kliniken in Deutschland und Österreich be-
sucht, um Vetnordic und das Konzept vorzustellen.

„Die Idee ist, dass der Webshop von Vetnordic schnell 
und einfach zu bedienen sein sollte. Wir glauben, dass 
wir auf dem besten Weg sind, einen modernen Web-
shop für die Veterinärindustrie zu schaffen“, sagt Lars 
Dahl, der feststellt, dass immer mehr Kliniken wieder-
holt Bestellungen aufgeben, nachdem sie zum ersten 
Mal im Webshop eingekauft haben. 

Der Webshop von Vetnordic, der laufend weiterent-

wickelt wird, soll als Werkzeugkasten verstanden wer-
den, der es den Käufern leicht macht, sich einen Über-
blick über die Produktpalette zu verschaffen. Zu den 
konkreten Werkzeugen für ein besseres Einkaufserleb-
nis im Webshop gehören der einfache Zugriff auf die 
Bestellhistorie, die Möglichkeit, eigene Notizen wie eine 
To-Do-Liste zu speichern, das einfache Nachbestellen 
bereits gekaufter Artikel und vieles mehr. 

Längerfristig soll der Webshop künstliche Intelligenz 
nutzen, um den Einkaufsprozess zu automatisieren und 
schneller und einfacher zu gestalten. Bis Ende 2024 soll 
der Webshop über 2 000 Artikel umfassen.

Starke Präsenz auf Messen
„Vetnordic war sowohl auf dem bpt-Kongress für 
Kleintiere in Bielefeld als auch auf der Deutsche VET 
in Dortmund Anfang 2023 vertreten, wo viele Tier-
ärzte vorbeikamen, um sich über das Konzept zu in-
formieren“, sagt er. 

Lars Dahl betont außerdem, dass die Präsenz der Vet-
nordic-Produkte auf der Bestellplattform heiland.com 
den Bekanntheitsgrad bei Tierärzten in ganz Deutsch-
land erhöht hat.     

Er unterstreicht, dass Vetnordic alle Kunden gleichbe-
handelt und daher sowohl für unabhängige Tierärzte 
als auch für Kliniken, die Teil einer Kette sind, die glei-
chen Preise anbietet.   

Der Schwerpunkt von Lars Dahl liegt nun auf der Ent-
wicklung, wobei ein erweitertes Produktsortiment eine 
hohe Priorität darstellt. 

„Wir haben einen guten Start mit Verbrauchsgütern 
hingelegt und erweitern unser Portfolio Schritt für 
Schritt. Unser Ziel ist es, irgendwann den Status eines 
Full-Service-Anbieters für unsere Kunden zu erreichen“, 
sagt er. 

Vetnordic ist auch auf der VET Austria 2023 in Salz-
burg und dem bpt-Kongress 2023 in München vertre-
ten, wo jeder herzlich eingeladen ist, den Stand zu be-
suchen.   

Nachhaltige Produktentwicklung 
Der Plan für Vetnordic für das kommende Jahr ist es, 
zu wachsen und die Produktpalette zu vervollständi-
gen. Für Vetnordic ist es wichtig, dass die Produkt-
entwicklung so nachhaltig wie möglich ist. Wenn der 
Schwerpunkt auf selbst entwickelten Produkten 
liegt, ist es für das Entwicklungsteam auch einfacher, 
das Recycling von Rohstoffen in das Produkt einzu-
beziehen und gleichzeitig dafür zu sorgen, dass 
möglichst viele Produkte des Sortiments wiederver-
wendet werden können. 

Über Vetnordic   
Hinter Vetnordic steht der Mehrheitsaktionär 
Mads Kruuse, der auch im Verwaltungsrat 
sitzt. Er ist der ehemalige Geschäftsführer 
eines der größten dänischen Lieferanten für 
die Veterinärindustrie, Kruuse, und als 
Urenkel des Gründers von Kruuse, Peer A. 
Kruuse, hat er sein ganzes Leben lang mit 
der Veterinärindustrie zu tun gehabt. Kruuse 
war sein ganzes Leben lang in der 
Veterinärindustrie tätig. Er verkaufte das 
Familienunternehmen 2015 an Henry Schein, 
der Kruuse 2019 an Covetrus verkaufte. Mads 
Kruuse ist damit heute aus dem 
Eigentümerkreis von Kruuse ausgeschieden, 
wo der CEO von Vetnordic, Jesper Smith, 
zuvor ebenfalls CEO war. 

Henrik Thorsen Stausland (links) hat gemeinsam mit Jes-
per Smith das Konzept mitentwickelt und Vetnordic auf-
gebaut: »Es mag wie eine Management-Plattitüde klin-
gen, aber wir haben vom ersten Tag an entschieden: Es 
soll Spaß machen, zur Arbeit zu gehen, und wir wollen 
nur Kollegen, die sich mit guter Energie einbringen.«
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VETNORDIC

Nitril-Handschuhe
Untersuchungshandschuh mit höherer 
Widerstandsfähigkeit gegen mechanische 
Durchstiche, Arzneimittel, mikrobiologische Stoffe 
und Reinigungsmittel. Der Handschuh hat eine 
strukturierte Oberfläche, die sowohl bei trockenen 
als auch bei nassen Arbeiten einen hervorragenden 
Griff bietet. 

Nitrilhandschuhe werden aus allergiefreundlichen 
Materialien hergestellt, die sich wie Latex anfühlen 
und dabei bequem und robust sind. Dies macht 
sie zum bevorzugten Handschuh im Falle einer 

Latexallergie oder wenn die Klinik/das Krankenhaus 
die Verwendung von latexhaltigen Produkten 
reduzieren möchte. 

Der puderfreie Nitrilhandschuh hat einen Rollrand, 
die dem Handschuh mehr Festigkeit verleiht und 
das Risiko des Einreißens verringert. Die Elastizität 
sorgt dafür, dass sich der Handschuh während 
des Gebrauchs an die Hand anpasst und ein 
hervorragendes Feingefühl bietet. Immer 100 Stck. 
pro Schachtel.

Artikel 
nummer Größe Farbe

21001 Extra Small Blau

21002 Small Blau

21003 Medium Blau

21004 Large Blau

21005 Extra Large Blau

21006 Extra Small Weiß

21007 Small Weiß

21008 Medium Weiß

21009 Large Weiß

21010 Extra Large Weiß

		

VETNORDIC

Lange Untersuchungshandschuhe
Robuste, aber weiche Untersuchungshandschuhe mit idealer Passform für Eingriffe 
vor allem in der Großtierpraxis. Immer 100 Stck. pro Schachtel.

Artikel 
nummer Größe Preis

21165 medium 9,95€

21164 Large 9,95€

Pro Schachtel.
3,50€

Nur

Pro Schachtel.
9,95€

Nur

SCANNEN SIE DEN CODE
& BESTELLEN SIE HIER

SCANNEN SIE DEN CODE
& BESTELLEN SIE HIER

IMMER KOSTENLOSER 
VERSAND



VETNORDIC 

Flexible, selbsthaftende 
Bandage
Flexible, selbsthaftende Bandage, die an sich selbst haftet  
– und nicht auf Haut oder Haaren klebt. 

Die Bandage hat eine geringe Dichte, ist aber sehr haltbar und 
eignet sich für eine Reihe von medizinischen Anwendungen. Diese 
selbsthaftende Bandage lässt sich leicht in beide Richtungen (längs 
und quer) einreißen. Sie ist schnell, einfach und leicht anzubringen und 
macht den Einsatz von Tape, Klammern, Nadeln, Scheren und spezielle 
Dispenser überflüssig. Immer zu 10 Stck. pro Schachtel verpackt.

Artikel
nummer Größe Farbe Packungs

größe Preis

21055 5cm x 4,5m Blau 10 Stck. 7,50€

21056 5cm x 4,5m Rot 10 Stck. 7,50€

21061 7,5cm x4,5 Blau 10 Stck. 9,50€

21063 7,5cm x4,5 Rot 10 Stck. 9,50€

21068 10cm x 4,5m Blau 10 Stck. 11,50€

21070 10cm x 4,5m Rot 10 Stck. 11,50€

21067 10cm x 4,5m Schwarz 10 Stck. 11,50€

VETNORDIC 

Stop Bite – flexible 
selbsthaftende Bandage
Flexible, selbsthaftende Bandage, die an sich selbst haftet und nicht an Haaren 
oder Haut klebt. Die Bandage hat einen ausgeprägten bitteren Geschmack, der 
den Patienten davon abhält, darauf zu beißen oder zu lecken. Die Bandage hat 
eine geringe Dichte, ist aber sehr haltbar und eignet sich für eine Reihe von medizi-
nischen Anwendungen. 

Diese selbsthaftende Bandage lässt sich leicht von Hand 
in beide Richtungen (längs und quer) einreißen. Sie ist schnell, einfach und 
leicht anzubringen und macht den Einsatz von Tape, Klammern, Na-
deln, Scheren und spezielle Dispenser überflüssig. Immer zu 10 
Stck. pro Schachtel verpackt.

Artikel 
nummer Größe Farbe Packungs

größe Preis

21075 5cm x 4,5m Grün 10 Stck. 8,99€

21076 7,5cm x4,5 Grün 10 Stck. 9,99€

21077 10 cm x4,5 Grün 10 Stck. 11,99€

10 Stck, 5 cm

7,50€
Ab nur

10 Stck, 5 cm

8,99€
Ab nur

SCANNEN SIE DEN CODE
& BESTELLEN SIE HIER

SCANNEN SIE DEN CODE
& BESTELLEN SIE HIER
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VETNORDIC

Tubus mit Cuff  
Weicher Einweg-PVC ET Tubus  
mit Cuff und Murphys Eye. 

Der PVC ET Tubus ist mit einem Murphys Eye ausgestattet, dass 
die Durchgängigkeit bei einem Verschluss des Schlauchenden 
sicherstellt. Die röntgendichte blaue Linie ist auf Röntgenbildern 
sichtbar und verläuft über die gesamte Länge des Tubus. Der 
hochvolumige, Niederdruck-Cuff ist nahezu quadratisch. Diese 
spezielle Form gewährleistet eine atraumatische Abdichtung 
zwischen dem Cuff und der Trachealschleimhaut bei dem 
richtigen Druck. Der ideale Cuff-Druck beträgt ~25 mm/Hg.

VETNORDIC

Tubus ohne Cuff

Weicher Einweg-PVC ET  
Tubus mit Murphys Eye. 

Der PVC ET Tubus ist mit einem Murphys Eye 
ausgestattet, dass die Durchgängigkeit bei einem 
Verschluss des Schlauchendes sicherstellt. Die 
röntgendichte blaue Linie ist auf Röntgenbildern sichtbar 
und verläuft über die gesamte Länge des Tubus.

Artikel-
nummer Größe Beschreibung

21354 2,5mm ohne Cuff

21355 3,0 mm ohne Cuff

21356 3,5 mm ohne Cuff

21357 4,0 mm ohne Cuff

Artikel-
nummer Größe Beschreibung

21333 2,5mm mit Cuff

21334 3,0 mm mit Cuff

21335 3,5 mm mit Cuff

21336 4,0 mm mit Cuff

21337 4,5 mm mit Cuff

21338 5,0 mm mit Cuff

21339 5,5 mm mit Cuff

21340 6,0 mm mit Cuff

21341 6,5 mm mit Cuff

21342 7,0 mm mit Cuff

21343 7,5 mm mit Cuff

21344 8,0 mm mit Cuff

21345 8,5 mm mit Cuff

21346 9,0 mm mit Cuff

21347 9,5 mm mit Cuff

21348 10,0 mm mit Cuff

21349 10,5 mm mit Cuff

21350 11 mm mit Cuff

10 Stck.
Alle Größen

19,90€
Ab nur

10 Stck.
Alle Größen

19,90€
Nur

IMMER KOSTENLOSER 
VERSAND

SCANNEN SIE DEN CODE
& BESTELLEN SIE HIER
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Mit fast 500 Kliniken in 15 euro-
päischen Ländern ist AniCura 
einer der führenden Akteure 
auf dem europäischen Veteri-
närmarkt, und zwar nicht nur 

in Bezug auf die Behandlungen, sondern 
auch als verantwortungsbewusstes Unter-
nehmen in einer Vielzahl von Bereichen.

Die Vision ist eine nachhaltigere Welt für Mensch 
und Tier. Deshalb engagiert sich AniCura für eine 
Zukunft, in der eine qualitativ hochwertige tierärzt-
liche Versorgung auch nachhaltig ist, erklärt Niclas 
Strahner, verantwortlich für die externe Kommuni-
kation der AniCura Gruppe.

„Wir behandeln in unseren Kliniken jährlich mehr 

als 4,5 Millionen Haustiere und sind daher der Mei-
nung, dass wir die Verantwortung haben, das 
Beste für unsere Patienten, ihre Besitzer und die 
Welt um uns herum zu tun. Deshalb investieren wir 
viel Zeit und Ressourcen in diese Aufgabe“, sagt er.

Die einzelnen Kliniken arbeiten kontinuierlich da-
ran, mehr Materialien zu recyceln und neue Metho-
den zu entwickeln, um den Verbrauch von Gütern 
aller Art zu reduzieren, ohne dabei die medizinische 
Qualität oder die Sicherheitsaspekte der Arbeit zu 
beeinträchtigen.

Einer der wesentlichen Fokusbereiche von An-
iCura ist es, den Einsatz von Antibiotika und damit 
auch die Ausbreitung von resistenten Bakterien zu 
minimieren. Wie und in welchem Umfang Kliniken 
Antibiotika einsetzen, ist natürlich von Land zu 
Land sehr unterschiedlich, betont Niclas Strahner, 
aber überall gibt es Hebel, an denen man drehen 
kann.

„Wir können als große Organisation in diesem 
Bereich eine Menge beeinflussen, deshalb haben 
wir im Jahr 2018 beschlossen, den Verbrauch von 

Für AniCura hat Nachhaltigkeit sowohl 
im Kern der Klinik als auch in Bezug 
auf die äußere Umwelt einen hohen 
Stellenwert. Das Ziel ist es, seiner 
Verantwortung gegenüber Menschen 
und Tier gerecht zu werden.

Nachhaltigkeit  
erfordert 
kontinuierliche 
Bemühungen

Als Organisation müssen wir die  
Tierbesitzer besser aufklären, 
damit sie unsere Entscheidun-
gen und die von uns angebote-
nen Behandlungen verstehen 

 und den Aspekt der Nachhaltig-
keit erkennen können.

Niclas Strahner, External Corporate  
Affairs Manager, AniCura Group.

Thema
Nachhaltigkeit
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Antibiotika von heute rund 
18 Prozent auf fünf Prozent 
im Jahr 2030 zu reduzieren, 
was bedeutet, dass bis dahin 
nur noch fünf Prozent der 
bei uns behandelten Hunde systemische Antibio-
tika erhalten werden“, erklärt er.

Es ist ein Ziel, auf das die einzelnen Kliniken direk-
ten Einfluss nehmen können. So können sie Proto-
kolle für den Verbrauch erstellen und Änderungen 
kontinuierlich aufzeichnen, um ihre Erfahrungen 
mit Kollegen in der gesamten AniCura-Organisation 
zu teilen.

Weiterbildung für Mitarbeiter und Kunden
Durch die kontinuierliche Arbeit mit den verschie-
denen Initiativen unter dem Dach des Nachhaltig-
keitsprogramms hofft AniCura, einen dauerhaften 
Wandel herbeizuführen, 

der im täglichen Betrieb der Kliniken und Kran-
kenhäuser und bei den Mitarbeitern vor Ort Wur-
zeln schlägt.

„Es erfordert eine kontinuierliche 
Weiterbildung der Mitarbeiter, damit 
sie erkennen, dass dies eine bessere 
Arbeitsweise ist, auch intern. Als Orga-
nisation müssen wir auch mehr für die 
Aufklärung der Tierbesitzer tun, damit 
sie unsere Entscheidungen und die 
von uns vorgeschlagenen Behandlun-
gen verstehen und den Aspekt der 
Nachhaltigkeit erkennen können“, sagt 
Niclas Strahner.

In Zukunft möchte AniCura das Be-
wusstsein dafür schärfen, dass der 
übermäßige Einsatz von Antibiotika 
weder für Tiere noch für Menschen gut 
ist, da die Gefahr besteht, dass sich re-
sistente Bakterien stärker ausbreiten 
und dies zu Problemen führen kann.

„Da sich immer mehr Menschen 
Haustiere anschaffen und ganz anders 
mit ihnen leben als früher, ist es auch 
notwendig zu verstehen, dass die Ge-
sundheit von Tieren und Menschen zu-
sammenhängt und dass wir daher 
auch gemeinsame Herausforderungen 
in Bezug auf Medizin und Nachhaltig-
keit haben“, sagt Niclas Strahner.

In Krankenhäusern für Menschen 
liegt der Schwerpunkt auf dem Res-
sourcenverbrauch, der Minimierung 
von Abfällen, der Auswahl umwelt-
freundlicher Produkte bei Reinigungs-
mitteln, der Stromversorgung und vie-

lem mehr, und natürlich auf der richtigen Medika-
tion, Hygiene und Pflege im Allgemeinen.

Natürlich sind diese Parameter auch in Tierklini-
ken und Krankenhäusern von Bedeutung, aber die 
Tierindustrie kann sich an mehreren Fronten ver-
bessern. Die AniCura Group hat sich daher eine 
Reihe ehrgeiziger Ziele gesetzt, um das Unterneh-
men an die Spitze der Umweltverantwortung zu 
bringen.

So sollen zum Beispiel alle dänischen Tierklini-
ken bis 2023 zu 100 Prozent mit Ökostrom versorgt 
werden, die Mülltrennung und das Recycling ver-
bessert werden und analysiert werden, wie Waren 
und Geräte bestellt werden können, um die Anzahl 
der Transporte zu den einzelnen Klini-
ken zu verringern.

AniCura Group
Seit ihrer Gründung im 

Jahr 2011 hat sich die 
AniCura Group zu einem 
der führenden europäis-
chen Akteure im Bereich 

der medizinischen Versor-
gung von Kleintieren mit 

fast 500 Kliniken in 15 
verschiedenen Ländern, 

darunter Dänemark, 
Deutschland, Schweden 
und Norwegen, entwick-

elt. Der Hauptsitz be-
findet sich in Danderyd, 
nördlich von Stockholm.

In den Kliniken von 
AniCura werden jähr-
lich über 4,5 Millionen 
Haustiere versorgt. Die 

Philosophie von AniCura 
ist, dass die gemeinsame 
Nutzung von Ressourcen 
zu einer besseren tierär-
ztlichen Versorgung und 
zu besseren Ergebnissen 

führen kann.

Die Vision von AniCura ist eine nachhalti-
gere Welt für Mensch und Tier.
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IV-Katheter
IV-Katheter mit Injektionsport  
und großen Flügeln  

Farbcodierte Flügel und Narbe gewährleisten eine 
einfache und schnelle Größenerkennung des IV-
Katheters. Bei Bedarf können die Nahtlöcher an 
den Flügeln zum Vernähen des Katheters auf der 
Haut verwendet werden. 

Die Lasche am oberen Ende des Katheters sorgt 
für einen guten Halt des Katheters während 
der Katheterisierung und die transparente 
Rückschlagkammer visualisiert die Venenpunktion 
und die korrekte Platzierung des Katheters.  

Artikel-
nummer Größe Beschreibung Farbe Packungs

größe Preis

21030 0,7x19mm, 24Gx3/4” mit Injektionsport und 
großen Flügeln

 25 Stck. 19,90€

21031 0,9x25mm, 22Gx1” mit Injektionsport und 
großen Flügeln

 25 Stck.    19,90€

21032 1,1x 32mm, 20Gx 1” mit Injektionsport und 
großen Flügeln

 25 Stck. 19,90€

21033 1,3x 32mm, 18Gx1 1/4” mit Injektionsport und 
großen Flügeln

 25 Stck. 19,90€

SCANNEN SIE DEN CODE
& BESTELLEN SIE HIER

Pro Schachtel

19,90€
Nur

IMMER KOSTENLOSER 
VERSAND



IV-Katheter mit kleinen Flügeln

Farbcodierte Flügel und Narbe gewährleisten eine einfache und schnelle 
Größenerkennung des IV-Katheters. Die transparente Flash-Back-Kammer 
visualisiert die Venenpunktion und die korrekte Platzierung des Katheters. 

Der sehr kleine 26-G-Katheter besteht aus FEP und kann drei Tage lang in der 
Vene verbleiben. Die Katheter von 24G bis 16G sind röntgendicht und bestehen 
aus Polyurethan, das eine hohe Biokompatibilität aufweist, so dass der Katheter 
bis zu sieben Tage in der Vene verbleiben kann.

IV-Katheter mit großen Flügeln
Farbcodierte Flügel und Narbe gewährleisten eine einfache und
schnelle Größenerkennung des IV-Katheters. Bei Bedarf können die
Nahtlöcher an den Flügeln zum Vernähen des Katheters auf der Haut verwendet 
werden.

Die Lasche am oberen Ende des Katheters sorgt für einen guten Halt des Katheters
während der Katheterisierung und die transparente Rückschlagkammer visualisiert
die Venenpunktion und die korrekte Platzierung des Katheters. 

Beide Katheter Typen sind röntgendicht.

Pro Schachtel

19,90€
Nur
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Artikel-
nummer Größe Beschreibung Farbe Packungs-

größe Preis

21019 0,7x19mm, 24Gx3/4” mit großen Flügeln  25 Stck. 19,90€

21020 0,9x25mm, 22Gx1” mit großen Flügeln  25 Stck. 19,90€

21021 1,1x 32mm, 20Gx 1” mit großen Flügeln  25 Stck. 19,90€

21022 1,3x 32mm, 18Gx1 1/4” mit großen Flügeln  25 Stck. 19,90€

21023 1,7x 45mm, 16Gx 13/4” mit großen Flügeln  25 Stck. 19,90€

Artikel-
nummer Größe Beschreibung Farbe Packungsgröße Preis

21024 0,6x 19mm, 26G x3/4” mit kleinen Flügeln  25 stck. 19,90€

21025 0,7x19mm, 24Gx3/4” mit kleinen Flügeln  25 stck. 19,90€

21026 0,9x25mm, 22Gx1” mit kleinen Flügeln  25 stck. 19,90€

21027 1,1x 32mm, 20Gx 1” mit kleinen Flügeln  25 stck. 19,90€

21028 1,3x 32mm, 18Gx1 1/4” mit kleinen Flügeln  25 stck. 19,90€

21029 1,7x 45mm, 16Gx 13/4” mit kleinen Flügeln  25 stck. 19,90€

SCANNEN SIE DEN 
CODE & BESTELLEN 
SIE HIER

SCANNEN SIE DEN 
CODE & BESTELLEN 
SIE HIER

Pro Schachtel

19,90€
Nur
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Vetnordic  
ist auf dem  
bpt-Kongress 
vertreten
Vetnordic ist einer von mehr als 135  
Ausstellern auf dem bpt-Kongress  
im Oktober in München.

Innovation und Networking sind bei Tierärzten und 
Ausstellern aus Deutschland, Österreich und der 
Schweiz angesagt, wenn der Tierärztekongress bpt 
vom 19. bis 21. Oktober in München seine Tore öffnet. 
Der Kongress ist einer der größten des Landes und 

findet bereits seit über 30 Jahren statt.  
Das bpt erwartet zwischen 2 500 und 3 000 Tier-

ärzte, die an den Kongresstagen teilnehmen. Es 
gibt über 135 Aussteller, darunter auch Vetnordic. 
Sie kommen aus verschiedenen Ländern, zum Bei-
spiel aus China, und repräsentieren ein breites 
Spektrum der Branche. Die Aussteller decken auch 
verschiedene veterinärmedizinische Bereiche ab, 
beispielsweise Pferde und Kleintiere. 

Darüber hinaus gibt es ein umfangreiches Pro-
gramm mit fast 200 Vorträgen und Debatten, an 
denen zahlreiche bekannte Redner aus dem In- und 
Ausland teilnehmen. An den Diskussionen beteili-
gen sich auch mehrere Politiker. Das Publikum 
kann zwischen verschiedenen Themen wählen, 
zum Beispiel Rechtsvorschriften, Impfungen und 
mehr. Der Kongress deckt alle Bereiche der Veteri-
närindustrie ab. 

Auf die Bedürfnisse und Wünsche eingehen 
„Der BPT legt großen Wert darauf, die Kongresse 
nach den Bedürfnissen und Wünschen der teilneh-
menden Tierärzte zu organisieren. „Ihr Feedback ist 
sehr wichtig, und wir hören immer auf Ihre Verbes-
serungsvorschläge, « sagt Arik Sadura, der Projekt-
manager für die Organisation und Planung von 
Kongressen bei der bpt Akademie ist. 

Die verschiedenen Themen wechseln von Jahr zu 
Jahr. Außerdem gibt es in Bielefeld einen Kongress, 

der nur für Tierärzte in Kleintierpraxen gedacht ist. 
Im Jahr 2024 wird der Schwerpunkt auf der Pädiat-
rie liegen. 

Der Kongress in München steht Tierärzten, so-
wohl praktizierenden als auch Unternehmenstier-
ärzten, sowie Tierarzthelfern offen. Der bpt veran-
staltet den Kongress im Herbst abwechselnd in ge-
raden Jahren in Hannover und in ungeraden Jahren 
in München. Der diesjährige Kongress wird jedoch 
der letzte in München sein, da der bpt den Kon-
gress in einer anderen Stadt abhalten möchte, wel-
che am 20. Oktober bekannt gegeben wird. Zuvor 
wechselte der Veranstaltungsort jedes 
Jahr.

Der BPT legt großen Wert darauf, die 
Kongresse nach den Bedürfnissen und 
Wünschen der teilnehmenden Tierärzte 
zu organisieren. „Ihr Feedback ist sehr 
wichtig, und wir hören immer auf Ihre 
Verbesserungsvorschläge”, sagt Arik 
Sadura, der Projektmanager für die Or-
ganisation und Planung von Kongres-
sen bei der bpt Akademie ist.
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Erhalten Sie 
kostenlos eine ISIS 
Schermaschine
Kaufen Sie drei Packungen Nahtmaterial 
Ihrer Wahl bei Ethicon und erhalten Sie 
einen kostenlosen Aesculap ISIS Clipper. 

Ein sorgfältig ausgewähltes Sortiment beliebter 
Nahtmaterialien für den Einsatz in der Klein- und 
Großtierpraxis. Wir wissen um die Bedeutung 
von Präzision, Stärke und Zuverlässigkeit, wenn es 
um das Nähen geht. 

Wählen Sie zwischen Vicryl, Monocryl 
und PDS. Die Schermaschine wird mit 

einem Ladegerät geliefert.

Vetnordic ist auf 
heiland.com
Deutschlands größter Online-Marktplatz 
für Veterinärprodukte hat Vetnordic zu 
seinen über 100 Partnern hinzugefügt.   

Die Produkte von Vetnordic sind jetzt auch 
auf heiland.com erhältlich, dass immer 
mehr Tierärzte nutzen, um die Produkte 
zu bestellen, die sie bei ihrer täglichen Ar-
beit verwenden. Auf heiland.com finden 

Tierärzte über 100 Hersteller und Lieferanten für phar-
mazeutische Produkte, Praxisausstattung, Tierfutter 
und mehr. 

Mehr als 4 700 Tierärzte bestellen über heiland.
com, die größte Website ihrer Art in Deutschland. 

Damit haben Tierärzte einen einfachen Weg, die 
Bestellungen bei allen Ihren Lieferanten an einem 
Ort zu tätigen. 

„Heiland.com ist für die Tierärzte kostenlos und 
einfach zu nutzen. Sie können auf der Website 
über 60 000 Produkte finden und direkt beim 
Händler ihrer Wahl bestellen“, sagt Florian Groß, 
Head of Operations bei heiland.com, und führt aus:   

„Heiland.com spart Zeit und ist eine One-Stop-
Lösung, insbesondere wenn Tierärzte bei verschie-
denen Händlern bestellen. Alle Hersteller und Lie-
feranten sind bei uns zusammengefasst, was den 
Bestellvorgang vereinfacht. Und wenn Sie als Tier-
arzt besondere Preisvereinbarungen mit Lieferan-
ten haben, bleiben diese auch beim Kauf über hei-
land.com bestehen.“ 

Er betont, dass Vetnordic und heiland.com eine 
ähnliche DNA haben, da beide großen Wert darauf 
legen, die Bestellung so einfach wie möglich zu 
gestalten.   

„Tierärzte haben einen vollen Terminkalender, 
deshalb sollte die Bestellung nicht zu einem 
Stresserlebnis werden“, betont Florian Groß.
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F ast jeder dritte Tierarzt in 
Norwegen hat so schwer-
wiegende psychische 
Probleme, dass eine Be-
handlung erforderlich ist. 

Aber nur die Hälfte hat professio-
nelle Hilfe in Anspruch genommen.  

Dies ist eine der entmutigen-
den Schlussfolgerungen des 
neuen Promovierungsprojektes 
von Helene Seljenes Dalum. Sie 
ist MD, PhD, am Norwegischen 
Institut für medizinische For-
schung. 

Bei der Umfrage, die in Norwe-
gen durchgeführt wurde, handelt 
es sich um eine Querschnittsstu-
die, daher kann man nichts über 
die Gründe für die Ergebnisse sa-
gen. Bei den norwegischen Tier-
ärzten wurden jedoch drei Fakto-
ren für beruflichen Stress festge-
stellt: 

Der erste Faktor ist, dass es 
sich um einen emotional an-
spruchsvollen Beruf handelt, bei 
dem Tierärzte mit vielen Situatio-
nen konfrontiert sind, in denen es 
für einen Patienten um Leben 
oder Tod geht.  

Der zweite Faktor betrifft die 
Work-Life-Balance. Viele der be-
fragten Tierärzte sagen, dass es 
schwierig sei, eine gute Balance 
zwischen Arbeit und Freizeit zu 
finden. 

„Viele haben das Gefühl, dass 

sie bei der Arbeit nie das erledi-
gen können, was sie müssen, und 
dass sie zu Hause nicht präsent 
genug sind. Es sei typischerweise 
ein Zeichen dafür, dass die Ar-
beitsbelastung zu hoch sei“,  sagt 
Helene Seljenes Dalum.  

Der dritte berufliche Stressfak-
tor ist die Angst vor Beschwer-
den oder Kritik von Kunden. Tier-
ärzte werden oft mit einer Be-
schwerde allein gelassen, und die 
sozialen Medien haben es den 
Kunden leichter gemacht, einen 
Tierarzt schlecht zu bewerten. 

„Wenn es online stattfindet, hat 
man nie eine Pause davon, und 

das kann zu Stress führen“, sagt 
Helene Seljenes Dalum.                  

Wer sucht Hilfe? 
In der norwegischen Studie 
stellte Helene Seljenes Dalum 
fest, dass Tierärzte, die mit Nutz-
tieren arbeiten, weniger Hilfe su-
chen als Tierärzte in anderen Pra-
xen. 

„Wir kennen die Gründe nicht, 
aber es kann für Tierärzte, die au-
ßerhalb der Sprechstunde arbei-
ten, schwieriger sein, sich Zeit zu 
nehmen, um Hilfe zu bekommen, 
weil sie keine Vertretung bekom-
men können,“ sagt sie und führt 
aus:      

„Ein weiterer Grund könnte 
sein, dass man eine andere emo-
tionale Einstellung hat, wenn 
man mit Kühen arbeitet als mit 
einem Hund oder einer Katze. Sie 
werden als Familienmitglieder 
betrachtet, was die emotionale 
Belastung für Tierärzte, die mit 
Haustieren arbeiten, im Vergleich 
zu denen, die mit Nutztieren ar-
beiten, größer macht.“ 

Gibt es besondere Merkmale 
der Veterinärbranche, die Tier-
ärzte einem höheren Stressrisiko 
aussetzen? 

„Jeder, der im Gesundheitswe-
sen tätig ist, sowohl Ärzte als 
auch Tierärzte und Kranken-
schwestern, hat Jobs, die mit ei-

Eine norwegische Studie zeigt, dass Stress und 
psychische Probleme beim tierärztlichen Personal hoch 
sind. Aber es scheint auch, dass die nächste Generation 
sich des Problems bewusst ist und versuchen wird, die 
Arbeitskultur zu ändern.   

Stress in Tierkliniken 
kann bewältigt werden  

Wenn man vor 20 Jahren 
jemanden zum ersten 

Mal traf und ihn fragte, 
was er beruflich tut, ant-
wortete er: Ich bin Tierar-

zt. Die heutigen Absol-
venten antworten: Ich 

arbeite als Tierarzt.

Helene Seljenes Dalum, MD, PhD, am 
Norwegischen Institut für medizinische 

Forschung.
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„Der kommenden Generation 
liegt die Trennung von Arbeit 

und Freizeit sehr am Herzen. Sie 
schätzen das Leben außerhalb 

der Arbeit,“ sagt Helene Seljenes 
Dalum.
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nem hohen Maß an Stress verbunden sind. Es liegt 
in der Natur der Arbeit, dass der Ausgangspunkt 
das Leiden ist, dass Menschen und Tiere krank sind 
und behandelt werden müssen. Das macht die Ar-
beit an sich schon anspruchsvoll und daher kann 
es auch zu einem hohen Stresslevel kommen. Des-
halb ist es wichtig – und das gilt für alle Berufe – 
am Arbeitsplatz einen Rahmen zu schaffen, der 
verhindert, dass der Stresspegel zu hoch wird und 
zu lange anhält.“     

Kann das Stressproblem unter norwegischen 
Tierärzten mit dem in Dänemark und Deutschland 
verglichen werden? 

„Unsere Studie ist wahrscheinlich auch für an-
dere Länder in Skandinavien und Nordeuropa rele-
vant, in denen das Berufsleben ähnlich verläuft.“    

Wozu kann Stress führen, wenn er nicht behan-
delt wird? 

„Das Erleben von Stress an sich ist nicht gefähr-
lich. Das ist ein natürliches Gefühl und unvermeid-
lich, wenn man einen Beruf wie der eines Tierarz-
tes hat. Zu viel Stress über einen zu langen Zeit-
raum hat jedoch direkte physiologische Auswir-
kungen auf den Körper, die zum Teil auf einen ho-
hen Cortisolspiegel zurückzuführen sind. Mit der 
Zeit kann dies zu Bluthochdruck, einer verminder-
ten Immunabwehr und vielem mehr führen. Sie 
müssen sich also erholen, wenn Sie Phasen von 
Stress erleben.“     

Warum suchen nicht mehr Menschen Hilfe?
„Ungefähr die Hälfte derjenigen mit psychischen 

Problemen in unserer Studie suchten keine Hilfe. 
Aus anderen Studien wissen wir, dass es Fachkräf-
ten im Gesundheitswesen, die es gewohnt sind, 
anderen zu helfen, im Allgemeinen schwerfällt, 
selbst um Hilfe zu bitten.“

Wie kann das Arbeitsumfeld  
verbessert werden? 
Das Wichtigste ist, sich Zeit und Ressourcen für die 
Stressbewältigung zu nehmen, betont Helene Sel-
jenes Dalum. 

„Oft ist es so, dass man sich auf einer Strategie-
sitzung darauf einigt, etwas zu tun, aber danach 
weder Manager noch Mitarbeiter Zeit, Geld oder 
Ressourcen erhalten, um mit dem zu arbeiten, was 
vereinbart wurde. Der erste Schritt besteht also da-
rin, das Thema auf die Tagesordnung zu setzen, es 
anzusprechen und allen Mitarbeitern Zeit zu ge-
ben, sich damit zu beschäftigen,“ sagt sie und 
führt weiter aus:  

Helene Seljenes Dalum erwähnt die dänische 

Chefärztin Marie Storkholm vom Regionalkranken-
haus Horsens, die sich speziell mit der Arbeitsum-
gebung beschäftigt hat. In ihrer Entbindungssta-
tion gibt es keinen Mangel an medizinischem 
Fachpersonal, und der Krankenstand ist so niedrig 
wie nie zuvor. Eine ihrer Methoden besteht darin, 
die Mitarbeiter auf eine zweitägige Reise in eine 
Hütte mitzunehmen, damit sie sich besser ken-
nenlernen und besser zusammenarbeiten können. 
Auf die Frage, ob es nicht teuer sei, für zwei Tage 
zu schließen, antwortete Marie Storkholm, dass es 
noch teurer wäre, es nicht zu tun. 

„Wenn Sie einen Arbeitsplatz haben, an dem 
Mitarbeiter unzufrieden sind und sich deshalb 
krank melden oder ausbrennen, kostet das viel 
Geld. Daher ist es eine gute Investition, sowohl Zeit 
als auch Geld dafür aufzuwenden, dass es den Mit-
arbeitern gut geht.“       

Ein Identitätswechsel steht bevor       
Halten Sie es für realistisch, dass in den kommen-
den Jahren weniger Menschen in der Tiermedizin 
unter Stress leiden werden?

„Es gibt einen hohen Anteil an Frauen, die im 
Gesundheitswesen arbeiten. In Norwegen sind 95 
Prozent der neuen Studierenden der Veterinärme-
dizin Frauen, was sich unmittelbar auf das Berufs-
leben auswirkt. Wenn Sie heute eine Tierklinik be-
treiben, brauchen Sie mehr Mitarbeiter als vor 50 
Jahren, als es nur Männer gab. Frauen bekommen 
Kinder, so dass der Mutterschaftsurlaub und die 
Krankheitsabwesenheit während der Schwanger-
schaft naturgemäß höher sind.“   

Gleichzeitig sieht Helene Seljenes Dalum einen 
Identitätswandel in Skandinavien:  

„Wenn man vor 20 Jahren jemanden zum ersten 
Mal traf und ihn fragte, was er beruflich tut, ant-
wortete er: Ich bin Tierarzt. Die heutigen Absolven-
ten antworten: Ich arbeite als Tierarzt. Dies zeigt, 
dass der kommenden Generation die Trennung 
von Arbeit und Freizeit sehr am Herzen liegt. Sie 
schätzen das Leben außerhalb des Berufs.“ 

Deshalb ist Helene Seljenes Dalum der Meinung, 
dass es immer wichtiger wird, einen Rahmen für 
die Arbeit zu haben, der es einem ermöglicht, ein 
Leben außerhalb der Arbeit zu führen. Es braucht 
eine Kultur, in der es akzeptiert wird, offen über 
das Arbeitsumfeld und Stress zu sprechen. Und sie 
sieht diesen Kulturwandel in der nächsten 
Generation von Tierärzten. 
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Schutzanzug
Atmungsaktiver Schutzanzug aus hochwertigem 
Vliesstoff, der in allen Situationen eingesetzt 
werden kann, die Schutz erfordern.  

Ein weicher Gummizug sorgt für einen bequemen Abschluss 
an den Ärmeln und der Anzug verfügt über drei Taschen. Der 
Anzug weist Wasser und andere Flüssigkeiten ab. Immer 25 
Anzüge pro Packung.

VETNORDIC 
Stiefelüberzieher 
Hochwertige Stiefelüberzieher mit 
Gummizug. Ideal zum Schutz von hohen 
Stiefeln.  

Der Stiefelüberzieher ist aus einem sehr starken 
geprägten Kunststoff hergestellt, der ihn 
äußerst widerstandsfähig gegen mechanische 
Beschädigungen und Bruch macht. Die 
geprägte Oberfläche sorgt für Rutschfestigkeit. 
25 Paare pro Packung.

Artikel
nummer 

Packungs-
größe  Preis

21110 25 Paare 9,95€

Artikel 
nummer Größe Packungs-

größe Preis

21119 S 25 Stck. 69,95€

21120 M 25 Stck. 69,95€

21121 L 25 Stck. 69,95€

21122 XL 25 Stck. 69,95€

21223 XXL 25 Stck. 69,95€

Pro Pckg

69,95€
Nur

Pro Pckg.

9,95€
Nur

SCANNEN SIE DEN CODE  
& BESTELLEN SIE HIER

SCANNEN SIE DEN CODE  
& BESTELLEN SIE HIER
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VETNORDIC 

Harnkatheter  
für Hunde
Flexibler Polypropylen-Katheter mit  
optimaler Steifigkeit in vier gängigen Größen.  

Der Harnkatheter verfügt über seitliche Löcher und ein atraumatisches, abgerundetes und 
geschlossenes Ende, was den Patientenkomfort erhöht. Die polierten Seitenlöcher sorgen 
für eine minimale Gewebebeschädigung sowohl während der Katheterisierung als auch 
während der Katheter in situ ist. Der weibliche Luer-Lock-Anschluss ist farbcodiert und zeigt 
sofort die Größe des Katheters an. Der Katheter ist ideal für die Entnahme von Urinproben, 
die Überprüfung der Harnröhrenpassage, die Entleerung des Urins bei voller Blase, die Bla-
senspülung etc. Der Harnkatheter für Hunde kommt immer zu 10 Stck. pro Schachtel.

Artikel 
nummer Größe Packungs-

größe Preis

21258 1,3mmx 50cm, 4Fr x20” 10 Stck. 33,50€

21259 2,0mm x 50cm, 6Fr x 20” 10 Stck. 33,50€

21260 3,0mm x 50cm, 8Fr x 20” 10 Stck. 33,50€

21261 3,3 mm x 50cm, 10Fr x 20” 10 Stck. 33,50€

VETNORDIC  

Harnkatheter 
für Katzen mit 
offenem Ende
Polypropylen-Katheter mit  
offenem Ende. 

Kanten af kateteret er afrundet og poleret for at mindske ubehag og beskadigelse af 
uretra under kateterisering. Blød og fleksibel bundplade med sutureringshuller, der 
sikrer korrekt kateterplacering ved suturering til præputiet. Farvekodet Luer Lock-hætte 
på kateterenden forhindrer ukontrolleret urindrænering fra kateteret i forbindelse med 
kateterisering. Dette kateter er en anelse rigidt og derfor ideelt til skylning af urethra og 
blære. Der Harnkatheter für Katzen kommt immer zu 10 Stck. pro Schachtel.

Artikel 
nummer Größe Beschreibung Packungs-

größe  Preis

21250 1,0mm x  13cm, 3Fr x 5 1/5” Offenem Ende 10 Stck. 20,00€

21251 1,3 mm x 13 cm, 4 Fr x 5 1/5” Offenem Ende 10 Stck. 20,00€

21252 1,3 mm x 16mm, 4 Fr x 6 1/3” Offenem Ende 10 Stck. 20,00€

				  

Pro Schachtel

33,50€
Nur

Pro Schachtel

20,00€
Nur

SCANNEN SIE DEN CODE  
& BESTELLEN SIE HIER
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VETNORDIC  

Harnkatheter für 
Katzen mit seitlichen 
Löchern
Weicher Harnkatheter aus Polyethylen mit seitlichen Öffnungen und  
 atraumatischem, abgerundetem und geschlossenem Ende. 

Polierte und atraumatische Seitenlöcher sorgen für erhöhten Patientenkomfort. Weiche und 
flexible Basisplatte mit Nahtlöchern für die sichere Platzierung des Katheters beim Vernähen 
der Vorhaut. Der Katheter hat eine Kanüle mit farbcodierten Verschlusskappen, die die Größe 
des Katheters anzeigen. Und die Kappe verhindert unkontrollierten Harnabfluss aus dem Ka-
theter während der Katheterisierung. Ideal für die Urindrainage bei stationären Patienten. Im-
mer zu 10 Stck. pro Schachtel verpackt.
 

Artikel 
nummer Größe Beschreibung Packungs-

größe Preis

21253 1,0mm x  13cm, 3Fr x 5 1/5” Seitliche  
Löcher 10 Stck. 20,00€

21254 1,3 mm x 13 cm, 4 Fr x 5 1/5” Seitliche  
Löcher 10 Stck. 20,00€

21255 1,3 mm x 16mm, 4 Fr x 6 1/3” Seitliche  
Löcher 10 Stck. 20,00€

VETNORDIC 
Harnkatheter für 
Katzen mit Barium
Polyurethan-Katheter mit hoher 
Biokompatibilität

Artikel 
nummer Größe Beschreibung Packungs-

größe Preis

21256 1,0mm x  13cm, 3Fr x 5 1/5” Seitenlöcher mit Barium 5 Stck. 16,95€

21257 1,3 mm x 13 cm, 4 Fr x 5 1/5” Seitenlöcher mit Barium 5 Stck. 16,95€

Pro Schachtel

20,00€
Nur

Pro Schachtel

16,95€
Nur

SCANNEN SIE DEN CODE  
& BESTELLEN SIE HIER

SCANNEN SIE DEN CODE  
& BESTELLEN SIE HIER

Geeignet für langfristige In-situ-Platzierung (bis zu 
sieben Tage). Das Material des Katheters enthält 
auch Barium, ein röntgendichtes Element, das den 
Katheter auf Röntgenbildern gut sichtbar macht. Der 
Katheter verfügt über polierte und atraumatische 
Seitenlöcher, weiche und flexible Basisplatte mit 
Nahtlöchern für die sichere Platzierung des Katheters 

beim Vernähen der Vorhaut. Der Katheter hat eine 
Kanüle mit farbcodierten Verschlusskappen, die 
die Größe des Katheters anzeigen. Und die Kappe 
verhindert unkontrollierten Harnabfluss aus dem 
Katheter während der Katheterisierung. Ideal für die 
Urindrainage bei stationären Patienten. Immer zu 5 
Stck. pro Schachtel verpackt. 
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VETNORDIC  

Absorbierende Unterlage
Hochabsorbierende Unterlage für eine Vielzahl von Anwendungen, 
zum Beispiel auf dem OP-Tisch, unter dem Kopf des Patienten, zum 
Beispiel zahnärztlichen Eingriffen, in Käfigen während der Genesung 
oder auf dem Boden des Operationssaals, bei denen übermäßige 
Flüssigkeitsmengen anfallen. Der Kern der Unterlage absorbiert 
und kapselt die Flüssigkeit ein, so dass die Kontaktfläche zum 
Patienten hin trocken und komfortabel bleibt. Immer zu 30 Stck. 
pro Packung verpack.

.
Artikel 
nummer Größe Packungs-

größe  Preis

21041 30x45cm 30 Stck. 5,00€

21042 45x60 cm 30 Stck. 7,50€

21043 60x60cm 30 Stck. 10,00€

21044 60x90cm 30 Stck. 15,00€

VETNORDIC

OP-Tücher
Chirurgische Abdecktücher für verschiedene  
Eingriffe zum Beispiel im Operationsraum. 

Das weiche und flexible Polyethylen-Tuch lässt sich leicht 
anlegen und bleibt dank der rutschfesten, geprägten 
Oberfläche stabil am Patienten. Die Abdecktücher 
sind steril und einzeln in Beuteln verpackt. Immer 20 
Stck. pro Schachtel verpackt.

Artikel 
nummer Größe Packungs-

größe  Preis

21037 30 x45 cm 20 Stck. 7,00€

21038 45 x60 cm 20 Stck. 9,50€

21039 60 x90 cm 20 Stck. 10,75€

21040 90 x120 cm 20 Stck. 17,50€

21034 120 x 120 cm 20 Stck. 21,50€

21035 120x 180 cm 20 Stck. 33,50€

21036 120 x250 cm 20 Stck. 36,50€

Pro Schachtel

7,00€
Ab nur

Pro Pckg.

5,00€
Ab nur

SCANNEN SIE DEN CODE  
& BESTELLEN SIE HIER

SCANNEN SIE DEN CODE  
& BESTELLEN SIE HIER


